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Grupo Gestionet 

Business Development Representative (BDR) 

  

Erandio 

/  
- Abordar y adquirir proactivamente nuevos clientes en el mercado empresarial español. 

- Desarrollar una estrategia para la captación de clientes e identificar nuevas oportunidades de 

negocio. 

- Construir y mantener relaciones con los responsables de la toma de decisiones a nivel 

ejecutivo (C-level) y otras partes interesadas clave dentro de las organizaciones. 

- Preparar y ofrecer presentaciones y demostraciones de productos atractivas a posibles 

clientes. 

- Gestionar activamente el embudo de ventas y colaborar estrechamente con los equipos 

internos para convertir las oportunidades en relaciones duraderas con los clientes. 

- Redactar propuestas, negociar contratos y cerrar acuerdos que cumplan con los objetivos 

tanto del cliente como de la empresa. 

- Analizar las tendencias del mercado y la competencia, y adaptar la estrategia de ventas en 

consecuencia. 

- Colaborar con el equipo de marketing para establecer campañas y acciones dirigidas que 

apoyen los objetivos de ventas. 

  
- Al menos un grado o licenciatura en un campo comercial, como Administración de Empresas, 

Marketing o RRHH. 

- Se valorará experiencia laboral relevante en desarrollo de negocios, ventas o gestión de 

cuentas, preferiblemente en servicios profesionales o consultoría. 

- Excelentes habilidades de comunicación y persuasión, especialmente valorable la 

comunicación en inglés. 

- Disponibilidad para viajar por España 

- Se valorará la pasión por psicología, la formación y desarrollo y el cambio cultural. 

 

- Un puesto desafiante y variado dentro de una organización innovadora y en crecimiento. 



    

 
- Amplias oportunidades para el desarrollo personal y profesional. 

- Trabajar en un equipo apasionado y comprometido de compañeros internacionales. 

- 2 días de teletrabajo 

- Teléfono y portátil de empresa.

 


