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Santurtzi 

/  
Realización y seguimiento de cotizaciones. 

Insales / Outsales 

Realización de estudios de mercado y prospección de nuevos clientes.  

Mantenimiento y seguimiento cercano de la cartera actual de nuestros clientes. 

Negociación y resolución de incidencias relacionadas con proveedores y clientes.  

Asistencia a ferias del sector logístico tanto nacionales como internacionales.  

Actitud proactiva y orientación al cliente, detectando sus necesidades y aportando soluciones 

creativas. 

  
Experiencia mínima de 3 años en puesto similar. 

Dominio del inglés, con uso diario en la comunicación. 

Habituado/a al uso de las tecnologías y uso de ellas para la mejora de los procedimientos. Se 

valorará dominio en CRM, Office, y LinkedIn. 

Habituado/a a trabajar por objetivos. 

 

Oportunidad de desarrollo en un sector clave como es la logística marítima.  

Puesto Híbrido (teletrabajo / presencial) 

Salario y condiciones laborales competitivas dentro del sector.  

Otros beneficios sociales.

 


