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PRESENTACION Y OBJETIVOS

Este curso responde a la demanda
de formacion vinculada con la
direccion de ventas y la gestiéon de
equipos comerciales. Se ha
detectado que hay un gran nimero
de profesionales que cuentan con
una gran experiencia en ventas,
pero carecen de formacién
especifica universitaria en esta
materia y/o precisan una
actualizacion formativa. Esta
titulacion ofrece una formacion
especifica que permite adquirir

nuevos conocimientos,
capacidades y competencias
vinculadas a la profesion de la
gestion y direccidon de ventas. Esta
formacion permitira a las personas
que lo cursen una recualificacién
especializada en ventas,
actualizacién y adaptacion a las
nuevas tendencias y exigencias de
la profesion y permite formacion
universitaria a personas que
carecen de ella.

CONTENIDO

Planificaciéon comercial y plan de
ventas

Técnicas y procesos de venta
consultiva

Social Selling

Herramientas, procesos y practicas
de negociacion comercial

Relaciones con grandes clientes en

mercados de consumo y la figura
del KAM

Finanzas para no financieros
Fijacion de precios
Liderazgo y gestion de equipos

Dirigido a profesionales
mayoritariamente en activo.

TEBUSCAMOSATI

Buscamos personas con vocacion
por la direccion comercial y la
gestion de equipos de ventas,
preferentemente personas en
activo. Si quieres adquirir
conocimientos practicos de la
direccion comercial o deseas

actualizarte para afrontar los
nuevos retos de la profesion y
progresar en su desarrollo
profesional, este es el curso
disenado a medida para ti. Esta
formacion esta vinculada con el
Master en Marketing y Ventas.

SALIDAS PROFESIONALES

Esta formacion responde ala
demanda creciente de perfiles
profesionales con especializacion
en la direccion comercial y gestion
de equipos de venta. Este curso de

formacion universitaria te permite
progresar en tu desarrollo
profesional adaptandote al nuevo
entorno empresarial.



REQUISITOS

Personas con experiencia laboral en

Direccién de ventas.

CARGA LECTIVA / DURACION

Materias
Obligatorias

Optativas

Materias Trabajo Fin

de Titulacién Total

12 créditos ECTS*

0 créditos ECTS

2 créditos ECTS 14 créditos ECTS

INFORMACION / INSCRIPCION

Horario:

Periodo lectivo:
Organo responsable:

Lugar:
Direccion:
Teléfonos:

Direccion académica:

Correo electronico:

Modalidad:
Idioma:
Precio Matricula:

Viernes de 16:00 ha 21:00 h, y sdbados de 8:45 h
al3:15h

Del 3 de mayo al 22 de junio

Enpresa Institutua / Instituto de Economia
Aplicada a la Empresa

Facultad de Economia y Empresa (Sarriko-Bilbao)
Avda. Lehendakari Aguirre, 83. 48015 BILBAO
946017012/ 7069/ 7008

Maite Ruiz Roqueni, Unai Tamayo Orbegozo, Jon
Charterina Abando

maite.ruiz@ehu.eus / unai.tamayo@ehu.eus /
jon.charterina@ehu.eus

Formacion presencial

Castellano

1.202 € {Seguro 4 €, a Consultar)

(*) 1 Crédito ECTS equivale a 10 horas de clase, mas 15 horas de trabajo personal

ENTIDADES COLABORADORAS / PATROCINADORES

¢Bizkaia

foru aldundia
diputacion foral

FESIBE enpresa

Fundacién Emilio Soldevilla
para la Investigacion y Desarrollo
de la Economia de la Empresa
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Instituto de Economia Aplicada a la Empre


mailto:maite.ruiz@ehu.eus
mailto:unai.tamayo@ehu.eus
mailto:jon.charterina@ehu.eus

